
成功计划概述
Ariba已经帮助数千家企业更好地开展协同商务工作，因为与Ariba合作，您获得的 
远不止是技术，还将实现商业目标。我们所掌握的独特的方法论，不仅能帮助您 
迅速启动项目，而且能帮助您充分实现价值，获得可持续商业成果。这一切的 
开端，就是我们的成功计划，它可以更清晰地阐释您期望的目标，提升您的信心，
并且使您了解，为了达到目标，要付出的怎样努力。 
我们的从业者将与您合作开展一个专为您的生意量身定制的项目。该项目以您期望
实现的商业目标为重点，具体项目内容视情况而定，可能包含如下：
•   开支数据评估
•   现状评估并确定最佳期限
•   明确商业机会及项目目标并进行优先级排序
•   阐明未来发展前景 
•   制定一套解决方案和相关活动，以实现您期待的商业目标
•   确定该项目的支持团队和所需资源
•   建立评估投资的综合成本收益分析  
•   绘制支持该项目的发展蓝图 
•   撰写待执行的商业案报告 

成功计划方法论
Ariba将引导您完成整个成功计划实施过程。我们将帮助您一起收集您的公司数据，
更深入地了解您的公司。我们将利用我们的诊断分析模型处理这些数据，根据Ariba
以及第三方分析师的评估基准，预估您的公司可能实现的利益，并且以商业案的 
形式展示评估结果。我们的团队包括了专业从业人员和经验丰富的Ariba员工，他们
依据个人的工作经验制定合适的解决方案，并帮助您了解获得成功需要哪些投入。

成功计划的可交付成果
成功计划的可交付成果将反映您的经营状况，并对此项为定位公司业务以期达到 
最大程度的成功，并实现预期利益的项目做出说明。 
如下是成功计划的可交付成果的样本。 
•   现状评估
 Ariba将对商业机会进行评估，其中包括量化诊断评估以及利益相关方访谈。 

评估后的可交付成果将对定量和定性分析结果进行总结。此外，这些成果将 
根据Ariba的专业评估，明确指出公司业绩提升的最佳机会。

成功计划投资
成功计划程序的复杂程度与您的
公司以及解决方案的复杂程度 
相关。该程序可包含数据收集和
诊断工作，以及更加深层次的 
活动，例如：为期两天的实地 
研讨会。对于更大规模的活动，
将需要您公司的商业和信息技术
主题专家参与并完成以下活动：

• 完成定性调查问卷 

• 提供您公司的开支数据的 
付款文件

• 准备并参与实地研讨会

• 共同准备待执行的项目报告，
以及获得利益相关方的认可

现状总结示例	 业绩分析示例

Ariba 为您打造成功计划



•   成本/收益分析
 Ariba将与您一起建立详尽的收支分析，以评估在该项目中的投资。此分析建立

在针对已明确的商业机会并以期实现预期商业目标的这套解决方案的基础上。

   

•   成功计划 
 随着成功计划的制定完成，您的成功计划将是一套可交付成果，概述整个 

项目，并提供达到预期结果的方法。

关于我们商业计划启动服务
多年来，Ariba已经帮助数千家企业实现更好、更高层次的协同商务，我们也希望 
给您带来同样的帮助。首先，我们将通过定制的商业项目，帮助您迅速确定，启动
以及实现利益。我们利用在该领域的专业知识，一流的分析方法和关于买方和卖方
为促进合作所需投入的大量深入研究，为您量身定制。此外，我们将和您的利益 
相关方密切合作，提供最好的实践指导，帮助您整合业务流程，优化贸易合作伙伴
关系，充分利用和实施您的解决方案。 

总而言之，与Ariba公司合作，您得到的远不止技术，还将实现商业目标。
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Ariba公司，专业的企业
管理解决方案供应商
Ariba是一个世界性的商务网络。 
Ariba结合行业尖端的云应用技术
和世界最大的网络交易群体， 
帮助客户公司在全球范围内 
寻找合作伙伴并开展合作。使用
Ariba®网络，任何规模的公司都
可以随时随地利用各种终端应用
及设备与商业伙伴取得联络， 
前所未有地有效和高效地购入、
出售以及管理资金。全球公司都
在使用Ariba网络，简化公司之间
的业务流程，并提高企业交付的
产品和服务的质量。现在就加入
他们吧，请访问：www.ariba.com


